PASSOS PARA
CONSULTORIA
ONLINE DE SUCESSO




Faca uma pesquisa de
mercado

Antes de tudo, entenda como vocé pode
ganhar espaco no mercado. Entdo o que
precisa é entender trés coisas sobre seu
publico:

Que problemas de saude enfrentam

Quanto estdo dispostas a investir
para resolver os problemas?

Perfil desse publico (dados de idade,
sexo, demografia, estilo de vida efc)

Colete esses dados e comece a tabula-los
para buscar um padrdo de necessidade.

Entenda o problema do
seu publico

Vocé precisa entender que ftipo de
problema relacionado a qualidade de vida
O seu publico sofre. Como ele tenta resolver
isso? Ele é feliz dessa forma? Isso o
incomoda? Efc.

VOLTAR AO SUMARIO



Monte o produto online

Ao montar a consultoria, defina muito bem
quais atividades sdo necessarias para
resvolver o problema, que escopo deve ter a
consultoria para resolve-lo, quais etapas
deverdo ser trabalhadas nos programas de
freino?

Defina o processo de
aplicacao da consulioria

Como se contrata a consultoria, quanto ela
custa, como é paga, qual &€ o prazo de
inicio, meio e fim do servico, como ela é
entregue (pelo whats, por um app, como a
MFIT Personal, planilha?...) Por ai vai...

Monte seu planejamento
de vendas da consultoria

Vocé precisa entender uma coisa muito
importante: qual seu objefivo com a
consultoria com relacdo a vendas? Crescer,
sobreviver, pagar contas?

Saiba seu objetivo e defina acdes e canais
onde vai vender a consulforia online,
definindo o quanto cada um deve vender
para atingir o objetivo.
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Crie seu discurso de
vendas

Crie uma mensagem que seu publico
entenda. Diga pra ele o porque resolver esse
problema vai ajudar na qualidade de vida
dele.

Monte um calenddario
editorial de divulgacao
e conteudo

Tenha uma planilha, calenddrio online, etc
dra cadastrar suas acoes e se manter bem
organizado na divulgacdo.

Use um link de captacao
direta de clientes

Use aplicativos para criar links de venda,
onde seu cliente pode clicar e ja ser
direcionado para a compra, otimizando a
conversao dele para aluno.

Apps como o MFIT Personal ja trazem esse
recurso, com integracdo direto para o
cadastro do aluno como cliente apds a
compra.
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Faca uma pagina de
vendas para consultoria
online

Diversos sites permitem a criagcdo de
pdginas de venda, onde vocé descreve O
servico, coloca botdes de compraq, etc. para
atrair mais atencdo de quem estd
considerando a compra e agilizar a venda.

Tercerize o recebimento
dos valores pagos

Evite perder tempo cobrando manualmente
alunos e pedindo fransferéncias. Hoje ja é
possivel cobrar através de boleto e cartdo e
ainda fer um controle financeiro muito
rapido de tudo isso. Como o MHT Pay da
MFIT, que trabalha a infermediacdo de
pagamento entfre aluno e professor de
forma automatica.

VOLTAR AO SUMARIO
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